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Die elektrischen Tretroller, die zu den
Elektrokleinstfahrzeugen gehoéren, sind
aufgrund ihres geringen Gewichts und
der Moglichkeit zum Falten besonders fiir
kiirzere Distanzen geeignet. Bisher wurde

Elektrokleinstfahrzeuge-Verordnung auf.
Demnach sind nur Fahrzeuge mitu. a.
Lenk- oder Haltestange mit allgemeiner
Betriebserlaubnis (ABE) und Versicherung
mit einer Geschwindigkeit zwischen

Jetzt steht es fest, seit dem 15. Juni
diirfen Tretroller mit E-Motor legal auf
Radwegen oder Straflen fahren.

in der Mobilitatshilfenverordnung
(MobHV) nur die Nutzung der soge-
nannten Segways im Offentlichen
Stralenverkehr geregelt. Nun setzte
das Bundesministerium eine spezielle
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DIE NEUE IMPULS:
DIE THEMEN DES SOMMERS

Liebe Kunden, Geschiftspartner und Entscheider in Versicherungsfragen,

die Sommerausgabe von MARTENS & PRAHL IMPULS hat es wieder einmalin sich:
aktuelle Informationen und Hintergriinde aus erster Hand zu aktuellen Themen aus
der Versicherungsbranche.

Wir hoffen, dass vieles davon fiir Sie relevant ist, sei es privat oder beruflich, um
entsprechend zu planen oder gegebenenfalls Mafinahmen einzuleiten. Dabei stehen
wir Ihnen natiirlich gern zur Seite und liefern IThnen weitere Informationen zu
einzelnen Aspekten und konkret fiir Sie wichtigen Punkten.

Wir freuen uns auf ein persénliches Gesprach und wiinschen Ihnen eine spannende
und nitzliche Lektiire!

DIGITALER KUNDENSERVICE:
SO MACHEN WIR DIE ZUKUNFT
EINFACHER

Die digitale Beratung und Betreuung unserer Kunden hat bei uns absolute Pri-
oritat. Hierzu zahlt die Online-Verwaltung von Vertragen oder die Abwicklung
von Schadenfallen. Von der Bedarfsanalyse bis zur Schadenmeldung haben wir
fir unsere Kunden eine Vielzahl von innovativen Tools entwickelt, die in allen
Phasen der Beratung und Betreuung einfach online nutzbar sind.

Vor allem im Privatgeschéft konnen mit unserem Service bereits fast alle
Prozesse rund um die Versicherung online geregelt werden. Zu unserem
digitalen Angebot gehdren der Livechat oder die Videoberatung mit der Option
zur Online-Terminvereinbarung. Durch die individuelle Beratungsmoglichkeit
entsteht eine maximale Effizienz sowohl fiir den Kunden als auch den Makler.
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6 und 20 km/h zugelassen. Gefahren
werden darf auf Radwegen/
Radfahrstreifen und der Strafle, aber
nur wenn kein Radweg vorhanden ist.
Fuflgdngerwege sind entgegen der
urspriinglichen Planung tabu. Das
Mindestalter betrdgt 14 Jahre, man
bendtigt keinen Fiithrerschein und es
besteht keine Helmpflicht.

Die Fahrzeuge miissen mit zwei vonein-
ander unabhangigen Bremsen und einer
Beleuchtungsanlage ausgestattet sein.
Weitere Informationen rund um das Thema

Elektrokleinstfahrzeuge sind auf der
FAQ-Seite des Bundesministeriums fiir
Verkehrund digitale Infrastruktur (BMVI)
aufgefiihrt (www.bmvi.de).

Laut einer Umfrage der Swiss Life Select
gibt es ein Potential fiir 24,1 Millionen
Rollerin Deutschland. Jeder E-Tretroller
braucht eine KFZ-Haftpflicht, ohne
Versicherungsplakette am E-Roller drohen
Geld- und Freiheitsstrafen.

Wichtig fir den Versicherungsschutz

ist der Hinweis, dass die Scooter der
Verkehrsordnung entsprechen und eine

glltige Betriebserlaubnis nach ABE oder
EBE haben miissen, d.h. auch fiirden
Straenverkehr zugelassen sind. Ohne diese
Erlaubnis gibt es keinen Versicherungs-
schutz, der in Form einer Aufklebplakette
geboten wird.

Also Vorsicht, im Moment werden viele
Scooter angeboten, die niemals fiir den
Straenverkehr zugelassen werden
diirfen! Bereits gekaufte Fahrzeuge
kénnen und missen nattirlich nach-
geriistet werden, um die oben genannten
Anforderungen zu erfillen.

Aktuell bieten noch wenige Versicherer
die gesetzliche Haftpflicht an, bekannt
sind bisher die KRAVAG, Concordia, VHV,
die Wiirttembergische, die Bayerische
und die Nuirnberger. Die Pramien bewegen
sich bei etwa 29,90 Euround 140 Euro pro
Jahr fiir die Haftpflicht, Teilkasko wird
vereinzelt mit und ohne Selbstbeteiligung
angeboten.

Firnihere Informationen sprechen Sie
gerne Ihren zustandigen MARTENS &
PRAHL Makler an.

TinaReimers -
MARTENS &PRAHL Holding
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Viele Biirger sind der Meinung, auf Reisen
innerhalb der EU durch ihre deutsche
Krankenversicherungausreichend
versichert zu sein. Ein optimaler Versiche-
rungsschutzist allerdings nurin den
seltensten Féllen gegeben. Und das gilt
nicht nur fiir ,richtige” Reisen, sondern
firjeden Aufenthalt auflerhalb Deutsch-
lands, also auch fiir einen Skitag in Oster-
reich, einen Tag am Meer in Holland oder
einen Tagesausflug nach Frankreich.
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Ein Irrtum, der teuer werden kann. So
bezahlt die deutsche Krankenversicherung
auch innerhalb der EU keine Riicktrans-
portkosten, wenn man zum Beispiel nach
einem Unfall mit anschliefender Opera-
tion wieder nach Hause mochte, aber nur
liegend transportiert werden kann. Der
Helikopterflug zur Rettung vom Berg nach
einem Skiunfall mussin der Regel auch
selbst bezahlt werden.
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Von Krankheitskosten zum Beispiel in
den USA oder Kanada ganz zu schweigen.
Dort gehen selbst die einfachsten Unter-
suchungen in einem Krankenhaus oder
sogar eine zwingend nétige Operation
nicht ohne horrende Kosten einher, die
der Patient in der Regel im Voraus bezah-
len muss bzw. seine Kreditkartendaten
mit entsprechendem Limit hinterlegen
muss.

Unannehmlichkeiten, vor allem, wenn
man krankist, die sich leicht vermeiden
lassen: Zum Beispiel durch einen guten
Versicherer, der 24 Stunden erreichbar
ist. Dieser gibt eine Kostentibernahmeer-
klarung ab und der Patient wird nicht nur
entsprechend versorgt - die Behandlun-
gen erfolgen auf Privatpatientenniveau.
Ein sicherlich sehr beruhigendes Gefiihl,
dasjeder haben kann. Dazuist nur der
Abschluss einer weltweit gliltigen Aus-
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Reisekrankenversicherung - ein Thema, das gerne als
unwichtig betrachtet wird, da die medizinische Versorgung
fiir uns in Deutschland einfach und organisiert ist.

landsreisekrankenversicherung notig.
Schon ab 10 Euro (abhéngig vom Alter der
versicherten Person)im Jahrals einzelne
Personund ab 21 Euro als Familie fiir alle
Reisen wihrend einesJahres bis zu sechs
Wochen - ein wirklich wichtiger Baustein
im Rahmen der personlichen Absiche-
rung. Ganz einfach und schnell online
buchbar. Selbstverstdandlich gibt es auch
hervorragende, einfach abzuschlieRende
Losungen fiir Reisen, die langer als sechs
Wochen dauern.

Nicht zuvergessen ist in diesem Zusam-
menhang, dass ein Unternehmer schon
von Gesetzes wegen seine Mitarbeiter, die
im Ausland fiir ihn tétig sind, so kranken-
versichern muss, als ware der Mitarbeiter
in Deutschland privat versichert. Je
nachdem, wie viele dienstliche Reisetage
in einem Unternehmen anfallen, kann
man diese Reisen einzeln oder pauschal

absichern. Wer auch noch die Kosten
absichern will, die entstehen, wenn

man unverschuldet eine Reise aus den
verschiedensten Griinden nicht antreten
kann oder abbrechen muss, dem wird eine
Reiserticktritt- mit Reiseabbruchversiche-
rung empfohlen. Hier gibt es verschiedene
Varianten, wihlbar mit Notfallversiche-
rung, mit Reisegepackversicherung, ganz
nach den Wiinschen des Kunden und
ebenfalls einfach online buchbar.

Alle Informationen rund um das Thema
Reiseversicherungen bekommen Sie
gerne von Ihrem MARTENS & PRAHL
Partner.

Daniela Gogler -
KLEMMER International Versicherungsmakler GmbH
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Wer in den letzten Monaten
die Tagespresse verfolgt hat,
kann den Eindruck
gewinnen, dass sich die
Funde von Blindgéngern,
meist Fliegerbomben aus
dem ersten und dem zweiten
Weltkrieg, deutlich erhoht
haben.

Obwohl dieses Kriegserbe
seit iiber 70 Jahren
unentdecktim Boden
schlummert, stellen diese
Kampfmittel nach wie

vor eine grofle Gefahr dar.

IEE RKOSTEN DURE
MBENENTSCH’ \RFUNG

Durch die fortschreitende Korrosion der
Stahlummantelungen und insbesondere
durch die noch aktiven Langzeitzinder
wird das Risiko einer Selbstziindung mit
der Zeit eher noch bedrohlicher.

Durch die erh6hte Bautatigkeit kam esin
den letzten Jahren in der Bundesrepublik
Deutschland immer hdufiger zu Bom-
benfunden. Im glinstigsten Fall konnte

durch eine erfolgreiche Bombenentschér-

fung Schlimmeres verhindert werden.
In einigen Fallen mussten jedoch auch
Sprengungen durchgefiihrt werden, da
eine Entschirfung aus verschiedenen
Grinden unmoglich war. In Erinnerung
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geblieben ist hier sicherlich die Spren-
gung einer Fliegerbombe in Miinchen
Schwabing im August 2012, bei der grof3e
Teile der umliegenden Gebdaude und
Stralenziige schwer beschddigt wurden.

Nach einem Bombenfund ist eine der
ersten behordlichen Mafinahmen die
Evakuierung des Gefahrenbereichs.

Dabei sind die Behorden aus gutem Grund
nicht zimperlich. Eine Evakuierung und
Raumung stellt Unternehmen vor grofle,
logistische Herausforderungen, die oft
mit hohen Kosten einhergehen.
Versicherungstechnisch waren diese
Féllein der Vergangenheit immer proble-
matisch.

Einerseits gab es stets Diskussionen
hinsichtlich des generellen Ausschlus-
ses fiir Schaden durch Kriegsereignisse.
Auch wenn der zweite Weltkrieg bereits
vor iiber 70 Jahren endete, handelt es sich
heute bei einem Bombenfund um eine
Folge eines Kriegsereignisses, so dass

hier bei strenger Auslegung der Versiche-
rungsbedingungen dieser Ausschluss
greifen wiirde. In der Praxis wurden und
werden derartige Schaden jedoch in der
Regel trotzdem von den Versicherern
iibernommen.

Daesbeieiner erfolgreichen Bombenent-
scharfung keinen Sachschaden- bzw. Ver-

sicherungsfall gibt, der eine Leistungs-
pflicht der Versicherer auslésen wiirde,
sind die mit einer Evakuierung verbunde-
nen Kosten bisher nicht versichert.

Die Ubernahme von Mehrkosten im
Falle einer Evakuierung ist daher sepa-
rat mit dem Versicherer als Risikotrdger
zuverhandeln. Voraussetzung fiir die
Kostentibernahme ist eine behoérdliche
und betriebsbezogene Anordnung bzw.
eine ¢ffentlich-rechtliche R&umungsan-
ordnung der zustdndigen Behorde. Nicht
gedeckt bleiben Sach-und Ertragsaus-
fallschdden, die durch die Evakuierung
entstehen.

r,/r

/ Ein explosives Thema:
Wer tragt die Evakuierungskosten?

Sprechen Sie gerne IThren betreuenden
MARTENS &PRAHL Makler darauf an.

ClausRaabe, Peter Schenk -
Schuster Versicherungsmakler GmbH
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DER TEUFEL IST
EIN EICHHORNCHEN
HAF TUNGSVERPFLICHTUNGEN
KONNEN HOHE
KOS TEN PRODUZIEREN

Entgegenkommen wie die
freiwillige Ubernahme von
Haftungsrisikenin den
Lieferkonditionen konnen
zu nicht kalkulierbaren
Risiken fiihren.

Eine Priifung lohnt sich.

Gegenstand einer betrieblichen Haft-
pflichtversicherung - sei es die Produkt-
haftpflicht oder sei es die Riickrufkosten-
versicherung - ist die dem versicherten
Unternehmen aus seiner betrieblichen
Tatigkeit obliegende gesetzliche Haft-
pflicht privatrechtlichen Inhalts, die sich
unter anderem aus BGB oder HGB ergibt.
Dartiber hinaus ergibt sich nach dem
Grundsatz der Vertragsfreiheit die
Moglichkeit, in Einkaufs- und Lieferbe-
dingungen, aber auch in Qualitatssiche-
rungsvereinbarungen freie Regelungen
unter den Vertragspartnern zu treffen,
wovon diese auch regelméfig Gebrauch
machen.

Die Ubernahme von vertraglichen
Haftungsverpflichtungen, die iiber den
gesetzlichen Umfang hinausgehen, stellt
aber aus Sicht des Haftpflichtversiche-
rers ein kaum kalkulierbares und damit
gegebenenfalls nicht versicherbares
Risiko dar. Die Folge ist, dass vertragliche
Haftungserweiterungen - soweit nichtan
anderer Stelle gesondert geregelt - infolge
der Aufnahme eines pauschalen Aus-
schlusses nicht vom Versicherungsschutz
umfasst sind. Haftungsfallen werden so-
mit automatisch zu Versicherungsfallen.
In gewissem Umfang tragt die Versiche-
rungswirtschaft aber den in der Praxis
gdngigsten Haftungserweiterungen
Rechnung. Die Folge ist, dass es eine

vollstindige Ubereinstimmung zwischen
Haftung und Versicherungsschutz nicht
geben wird. Die gdngigen Modifizie-
rungsmoglichkeiten zeigen wir nach-
folgend auf:

Gewahrleistungs-/Verjahrungsfristen

Die gesetzliche Gewahrleistungsfrist
beiKaufvertragen betrdgt zweiJahre,
beginnend ab dem Gefahreniibergang
(Lieferung bzw. Abschluss der Leistung),
im Baugewerbe wird zwischen Gewahr-
leistungsfrist nach BGB (fiinf Jahre ab
Abnahme) und VOB (zwei oder vier Jahre
ab Abnahme, ggf. auch Teilabnahme)
unterschieden. Abnehmer verlangen in
der Regel eine Verldngerung dieser Frist.
In den standarisierten Industriehaft-
pflichtversicherungsvertragen tragen die
Versicherer die Rechnung, indem sie ma-
ximale Verjahrungsfristen von bis zu drei
Jahren, in einigen Féllen aber auch bis zu
maximal fiinf Jahren ab Auslieferung/Ab-
schluss der Leistung unter den Versiche-
rungsschutz stellen. Auch tiber fiinf Jahre
hinausgehende Gewdhrleistungsfristen
kénnen nach vorangegangener Risikoer-
fassungim Zuge einer konkreten Sonder-
vereinbarung gegebenenfalls unter den
Versicherungsschutz gestellt werden.

Oftmals sehen die Vertragsbedingungen
der Abnehmer Vereinbarungen vor, dass
im Falle der Lieferung von Ersatzteilenim
Rahmen der Nacherfiillung die Gewahr-
leistungsfrist fiir den urspriinglichen
Lieferumfang insgesamt von Neuem be-
ginnen soll. Der gebotene Versicherungs-
schutz erfasst aber nur den Beginn einer
neuen Gewahrleistungsfrist fir das/die
konkrete/n nachgelieferte/n Ersatzteil/e.
Generell empfiehlt es sich, unterschied-
liche Gewahrleistungs-/Verjahrungs-
zeitrdume bei den Abnehmern und

Zulieferern zu harmonisieren, damit die
Anspruche, die dem Kunden geschuldet
werden, erfolgreich gegentiber dem Liefe-
rantenregressiert werden kénnen.

Danichtalle Vertragspartner ,Firstin/
First out” produzieren, empfiehlt sich da-
her, dem Zulieferer langere Gewéhrleis-
tungsfristen aufzubiirden als diejenigen,
die dem Abnehmer zugestanden werden.
Insbesondere wenn es um englischspra-
chige Vertragswerke geht, besteht die Ge-
fahr, dass Gewédhrleistung und Garantie
verwechselt werden. Eine Verwechslung
kann ungeachtet der damit verbundenen
Haftungsverscharfungbeider Vereinba-
rung von Garantievereinbarungen erheb-
lichen Einfluss auf den Versicherungs-
schutz haben. Reine Garantieversprechen
sind vom Versicherungsschutz einer
Haftpflichtversicherung nicht umfasst.
Soweit daher Unklarheit hinsichtlich

der Auslegungim Vertragswerk besteht,
empfiehlt sich eine klarstellende Rege-
lung, nach der keine Garantieerklarung
abgegeben wird.

Modifizierung der Wareneingangs-
priifpflichten

Insbesondere Qualitdtssicherungsver-
einbarungen sehen oftmals vor, dass die
dem Abnehmer obliegende Warenein-
gangsprufpflicht auf besondere Waren-
ausgangspriifungen des Lieferanten
abgewalzt wird. Der Abnehmer behalt
sich vor, seine Priifpflichten auf den
Zeitpunkt der tatsachlichen Verarbeitung
der gelieferten Erzeugnisse oder sogar auf
einen spateren Zeitpunkt zu verlagern.
Teilweise sehen die QS-Vereinbarungen
eine vollstandige Befreiung von der dem
Vertragspartner obliegenden Priif- und
Rigepflicht vor. Daran gekoppelt sind in
der Regel Vorgaben an den Lieferanten in

Form von z. B. Kontroll-, Priif- und Doku-
mentationsregelungen, die einen Eingriff
in den Fertigungsprozess des Lieferanten
darstellen.

Ein genereller Verzicht auf die gesetzlich
vorgesehenen Wareneingangskont-
rollpflichten kann so weit gehen, dass
dem Lieferanten bei einem Schaden
desletztendlich geschédigten Dritten
der Einwand der Mitverursachung
seines Abnehmers oder auch des End-
verbrauchers verwehrt wird. In der
Regel sehen die aktuellen Industriehaft-
pflichtversicherungsbedingungen eine
Deckungsunschadlichkeit hinsichtlich
der Modifizierung von Wareneingangs-
kontrollpflichten vor. Dies jedoch nur
insoweit, als die Abpriifung von offen-
sichtlichen Méangeln (z.B. Transportscha-
den) und von Identitdt dem Abnehmer
auferlegt bleiben. Im Weiteren setzen die
Versicherungsbedingungen voraus, dass
der Lieferant eine Auslieferung nurnach
vorangegangener Qualitdtskontrolle auf
Basis der mit dem Abnehmer vereinbar-
ten Parameter vornimmt.

Einem Verzicht zur unverziiglichen

Riige gibt der Versicherer nach dessen
Standardbedingungen nicht statt. Ent-
sprechende Modifizierungen sind jedoch
im Einzelfall verhandelbar.

Generellist darauf zu achten, im Versiche-
rungsvertrag nicht nur die Modifizierung
von Priif- und Riigepflichten nach § 377
HGB unter den Versicherungsschutz zu
stellen, sondern auch die Modifizierung
solcher nach Art. 38, 39 UN Kaufrecht
(CISG) oder vergleichbarer Bestimmun-
gen eines auslandischen Rechts.

Haftungsfreistellungsvereinbarungen

Der Lieferant wird hdufig verpflichtet,
den Abnehmer bei einer Inanspruchnah-
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me durch einen geschéddigten Dritten
oder aber im Falle einer besonderen
Gefahrenbeseitigungsmafinahme infolge
eines tatsachlichen oder behaupteten
Mangels des gelieferten Erzeugnisses
bereits im Zeitpunkt der Inanspruch-
nahme freizustellen. Zielsetzung einer
solchen Freistellungsvereinbarungist die
Verkiirzung der Regressnahme fiir den
Fall, dass der Abnehmer wegen eines vom
Lieferanten zu vertretenden Produktfeh-
lersin Anspruch genommen wird.

In der Praxis geht der Wortlaut der in
Vertragswerken formulierten Freistel-
lungserklarungen jedoch oft {iber diesen
Umfanghinaus. Die Freistellungserkla-
rung kniipft allein an den Mangel des
Produktes anund kreiert daraus eine
pauschale Haftung des Lieferanten.
Versicherungstechnisch werden derart
pauschale Haftungsfreistellungen nicht
akzeptiert. Eine Deckungsunschéadlich-
keitserklarung zum Versicherungsver-
tragistim Zuge einer besonderen Verein-
barung mit dem Versicherer z. B.
erhaltlich, soweit der Wortlaut der
Freistellung auf einen Produktfehler ab-
stellt, der bereits vorhanden war, als das
Produktden Einflussbereich des Lieferan-
ten (Thres Hauses) verlassen hat. Nach einer
solchen Vereinbarung hétte man sich mit
einem solchen Fall der Regressnahme

zu einem spéteren Zeitpunkt ohnehin
mitdem Anspruch befassen miissen. Zu
beachten ist aberin diesem Zusammen-
hang, dassim Zuge einer solchen Freistel-
lungserklarung kein Verzicht auf die
Erhebung eines Mitverschuldens-/Mit-
verursachungseinwand gegentliber dem
Abnehmer oder einem sonstigen Dritten
ausgesprochen wird, da der Versicherer

Wer haftet, wenn
etwasbeschadigt
ankommt?

im Schadenfall bei der Haftungsbeurtei-
lung ein etwaiges Mitverschulden des
Abnehmers oder eines sonstigen Dritten -
auch des Geschddigten - berticksichtigen
wird.

Regressverzichtsvereinbarungen

Eine Regressverzichtserklarung bewirkt
in der Regel eine Haftungsbefreiung des
Zulieferers. Ergo: Der Hersteller eines
den Schaden verursachenden ,End-
produktes”kann gegen den Zulieferer
keinen Regress nehmen, wenn auch die
Schadenursache allein im zugelieferten
Produktbegriindet ist. Derartige Verein-
barungen nehmen dem Versicherer die
Moglichkeit der Schadloshaltung. Nach
§ 68 Versicherungsvertragsgesetz geht
ein Schadenersatzanspruch des Versi-

cherungsnehmers gegen einen Dritten
auf den Versicherer tiber, soweit der
Versicherer einen Schaden ersetzt. Durch
eine Regressverzichtsvereinbarung wird
dem Versicherer jedoch die Durchfiih-
rung eines Regresses genommen. Die
standarisierten Industrieversicherungs-
bedingungen schliefen in der Regel die
Vereinbarung von Regressverzichten ein,
soweit solche vor Eintritt eines Versiche-
rungsfalles geschlossen wurden. Regress-
verzichtsvereinbarungen kénnen aber
auch durchaus von Abnehmern verlangt
werden, wonach bei einer Inanspruch-
nahme des Abnehmers aufgrund einer

im Zuliefererteil liegenden Ursache dem
Zulieferer rechtlich moégliche Einwendun-
gen verwehrt werden. Beispielhaft sei hier
der Verzicht der Verjahrungseinrede ge-
nannt. Im Ubrigen ist zu beobachten, dass
die im Verbrauchsgiiterverkauf geltende
Sonderregelungnach §§ 474 BGB auch
auf Kaufvertrdge zwischen gewerblichen
Vertragspartnern tibertragen wird. Der-
artige Haftungsverscharfungen zulasten
des Zulieferers sind in der Regel fiir diesen
nichtversichert. Verjahrungseinreden
gibt der Versicherer allerdings, wirtschaft-
lich begriindet, im Zuge einer konkreten
Reklamationsabwicklung statt.

Schiedsgerichtsvereinbarungen

Die Vereinbarung von Schiedsverfahren
vor Eintritt eines Versicherungsfalles
sind standardmaéfiig vom Versicherungs-
schutz einer Industriepolice umfasst. Es
istaber zu beachten, dass dies nur unter
bestimmten Parametern der Fall ist.
Oftmals schlief3t der gebotene Versiche-
rungsschutz nur Schiedsverfahren ein,

welche auf konkreten, international
anerkannten Verfahrensordnungen
beruhen oder aber vor bestimmten
Schiedsgerichten ausgetragen werden.
Welche Verfahrensordnungen/welches
Gericht hierunter giiltig gestellt sind, lasst
sich nur anhand des konkreten Versiche-
rungsvertrages prifen. Im Bedarfsfall gilt
es, die Klauselin Verhandlungen mit dem
Versicherer anzupassen.

Haftungsiibernahmen in Bezug auf
Folgeschiden

Schadenersatzanspriiche wegen Folge-
schdden aus dem Mangel einer Kaufsache
regeln sichnach § 280 BGB. Hiernach
handelt es sich um eine verschuldensun-
abhingige Haftung, seit 2002 verscharft
durch die Einfiihrung einer Beweislas-

tumkehrim Hinblick auf den Verschul-
densnachweis. § 437 BGB - hier sind

im Wesentlichen die nicht versicherten
Nacherfilllungsanspriiche umfasst -
sieht hingegen eine verschuldensabhan-
gige Haftungvor.

Beifehlendem Verschulden kann es somit
im konkreten Reklamationsfall zu einer
unterschiedlichen Haftungsbewertung
hinsichtlich des Mangelschadens und des
Mangelfolgeschadens kommen. Inso-
weit versuchen einige Abnehmer, diese
Diskrepanz durch eine pauschale Aner-
kennung von Folgekosten innerhalb der
Vertragsbedingungen zu umgehen, u. a.
unter gleichzeitiger Uberwélzung dieser
Kosten als Aufwendungsersatz auf den
Lieferanten. Die Versicherer lehnen regel-
maRig Versicherungsschutz fiir derartige
Regelungen ab.

Pauschalisierung von Kosten

Beispielhaft nennen wir hier die Konzept-
verantwortungsvereinbarungen und die
sogenannten Referenzmarktverfahren,
wie sie insbesondere den Zulieferern

der Automobilbranche auferlegt werden
sollen. Dartiber hinaus sind dhnliche
Kostenpauschalisierungsformen in
unterschiedlichsten Liefervertragen
vorzufinden.

Die Konzeptverantwortungsvereinba-
rungregelt die Verantwortlichkeit zwi-
schen dem Abnehmer und dem Zulieferer
nicht hinsichtlich der Mangelhaftigkeit
der gelieferten Erzeugnisse, sondern
vielmehr hinsichtlich der Verantwortlich-
keit beider Entwicklung eines Bauteils,
von Modulen oder Systemen. Im Vorfeld
der Produktion wird bereits fiir spatere

mangelhafte Teile pauschal eine Haf-
tungsquote festgelegt, nach welcher der
Zulieferer bei Feldbeanstandungen im
Zusammenhang mit einem Konzeptfeh-
ler und in Verbindung mit einem techni-
schen Faktor haften soll.

Im Zuge eines Referenzmarktverfahrens
vereinbaren die Vertragsparteien, dass
dem Zulieferer nur zahlenmafig begrenz-
te Mangelteile aus zuvor definierten
Regionen zur Verfiigung gestellt werden
und nur fiir diese Produkte die Kosten der
Bearbeitung nachgewiesen werden. Fir
alle weiteren, nicht untersuchten Markte
erfolgt eine Abrechnung auf Basis der
Annahme, dassauchinanderen Lindern
die festgestellte Reklamationsquote
bezogen auf die Gesamtstiickzahl gleich ist
und hierfiir ohne Nachweis Pauschalen

festgesetzt werden, die vom Zulieferer zu
erstatten sind. Dabei ist es unerheblich,
ob der festgestellte Mangel tatsdchlich in
allen Mérkten eine Funktionsbeeintrach-
tigung bzw. den Ausfall des gelieferten
Erzeugnisses zur Folge hatte.

Vielfach wird eine Deckung der Ver-
sicherer fiir derartige pauschalisierte
Haftungsiibernahmen abgelehnt. Einige
Versicherer haben sich in der Vergan-
genheit auf bestimmte Regelungen in
Einzelfallen eingelassen. Aktuell werden
novellierte Konzeptverantwortungsver-
einbarungen auferlegt. Da die Versicherer
dies nicht pauschal anerkennen, ist eine
Einzelfallprifung/-abstimmung mit dem
Versicherer unbedingt vonnéten.
Einereine Deckungsunschadlichkeits-
erklarung des Haftpflichtversicherers
istnicht als ausreichend anzusehen, da
hierdurch nicht zwangsldufig vollstandi-
ger Versicherungsschutz gegeben ist.
Qualitatssicherungsvereinbarungen und
sonstige Liefervereinbarungen,
QS-Vereinbarungen, Rahmenvereinba-
rungen und dergleichen enthalten kon-
krete Vorgaben an den Lieferanten, die
als Vertragspflichten ausgestaltet sind.
Eine Verletzung dieser Vertragspflichten
kann eine Schadenersatzpflicht auslésen.
Vorgegeben werden u. a. Zertifizierungs-
pflichten, Kontroll-, Prif- und Doku-
mentationspflichten sowie konkrete
Anforderungen bei Einkauf von Produkti-
onsmitteln.

Diese Vorgaben stellen einen Eingriffin
den eigenen Fertigungsbetrieb dar. Inwie-
weit man diese Anforderungen in seinem
Fertigungsbetrieb umsetzen kann, ist

vor Unterzeichnung der QS-Vereinbarung
kritisch zu priifen. Es gilt an dieser Stelle,
einen Ausschluss aus dem Versicherungs-
vertrag zu zitieren, nach dem Anspriche
gegen den Versicherungsnehmer oder
jeden Mitversicherten ausgeschlossen
sind, soweit diese den Schaden durch
bewusstes Abweichen von schriftlichen
Anweisungen oder Bedingungen des Auf-
traggebers herbeigefiihrt haben. Dieser
Ausschlusstatbestand kann in gewisser
Form ,aufgeweicht”, aber nicht ganzlich
gestrichen werden.

Fazit

Grundsatzlich versichert ist die gesetzli-
che Haftpflicht nach jeweils geltendem
Recht weltweit.

Beiweitergehenden Vereinbarungen
(vertraglichen Haftungserweiterungen) ist
daher grofite Sorgfalt geboten, idealerwei-
se ein geeigneter Berater hinzuzuziehen.
Neben dem entsprechenden Fachanwalt
empfiehlt sich, bezogen auf den versiche-
rungsrelevanten Teil, die Hinzuziehung
eines qualifizierten Versicherungsmak-
lers. Letzterer hat sodann nicht nurdie
Aufgabe, zu priifen und zu bewerten,
sondern auch, entsprechenden Versiche-
rungsschutz im Rahmen der Marktmog-
lichkeiten zu beschaffen.

Unabhangig davon, welche der ver-
traglichen Haftungserweiterungen als
deckungsunschdadlich versicherungstech-
nisch geregelt sind, darf nie auf3er Acht
gelassen werden, dass solche Vereinba-
rungen dasim Rahmen einer klassischen
Haftpflichtversicherung nicht versicher-
te Eigenschadenrisiko des Unternehmens
erhdhen.

BirgittaImmerath -
CarlJaspers Versicherungskontor GmbH Kéln
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Nicht zuletzt durch das
Feuer, dasim Aprilin der
Pariser Kathedrale
Notre-Dame ausgebrochen
ist, riickt die Bedeutung der
Kunstversicherung in den
Vordergrund.

Wie lassen sich wertvolle
Kunstgegenstiande
versichern und was ist
dabei zu beachten?

Kunstim Haus:
Die Hausratversicherung
reichtnicht aus.

Unterschied zwischen Hausrat- und
Kunstversicherung

Die Hausratversicherung zahlt zu den
dltesten und am weitesten verbreiteten
Sparten der Versicherungsbranche in
Deutschland. Dagegen haben die Kunst-
bzw. Allgefahrenversicherungen erstin
den 80erJahren desletzten Jahrhunderts
angefangen, sich in Deutschland durch-
zusetzen. Wasist nun der Unterschied
und wann ist eine Kunstversicherung
sinnvoll?

Eine klassische Hausratversicherung
decktsogenannte ,benannte Gefah-
ren”ab, also Feuer, Einbruchdiebstahl,
Leitungswasser und Sturm/Hagel.

Zusétzlich sind Elementarschiden wie
Uberschwemmungen, Lawinen oder
Schneedruckschéaden versicherbar. Die
Versicherungssumme wird in aller Regel
nach einer Mindestsumme je gm Wohn-

flache gebildet. Der Kunde muss nachwei-

sen, dass ein Einbrecher auch tatsdchlich
gegen Widerstdnde in eine Wohnung
eingebrochen ist, dass Leitungswasser

auch tatsiachlich bestimmungswidrig aus

GRS

einer Leitung ausgetreten ist und dass ein
Sturm auch tatsdachlich mindestens die
Windstarke acht erreicht hat.

Die Kunstversicherung hingegen ist

eine Allgefahrenversicherung, die auch
All-Risk-Versicherung genannt wird.
Diese besagt, dass jeder Schaden - gleich
wie er entstanden ist - grundsatzlich
ersatzpflichtigist. Eristalsoauch versichert,
wenn er dem Kunden durch ein Missge-
schick selbst entstanden ist - wenn ein
Bild pl6tzlich von der Wand féllt, wenn
sich ein Dieb eingeschlichen hat oder aus
unbekannten Grinden Wasser Objekte
beschéadigt hat.

Ausgeschlossen bleiben nur wenige,
einzeln benannte Ausschliisse wie z. B.
Schiden durch Vorsatz, aus Griinden

des allméhlichen VerschleifRes, durch
Ungeziefer, Krieg oder den Eingriff von
hoher Hand. Hier muss allerdings der
Versicherer nachweisen, dass einer dieser
Tatbestdnde erfiillt war. Die Versiche-
rungssumme orientiert sich bei dieser Art
von Versicherung stark am tatsédchlichen
Bedarf des Kunden beziiglich des Gesamt-
wertes seiner Kunst- und Wertgegenstande.

Wann sollte man an eine
Kunstversicherung denken?

Abgesehen davon, dass esnur eine
begrenzte Zahlan Versicherern in Deutsch-
land gibt, die Kunstversicherungen
anbieten (aktuell etwa 10), gibt es gewisse
Untergrenzen in der Versicherungs-
summe. Wer Kunstgegenstande, aber
auch Schmuck oder Musikinstrumente,
im Wert von mindestens 300.000 Euro
besitzt, sollte dariiber nachdenken.

DAS?

ALLGEFAHRENVERSICHERUNG |
WAS IS

Findung der Versicherungssumme

Die Kunstversicherer in Deutschland
bieten in aller Regel den Service an, die
Summen mit eigenen oder vertraglich
gebundenen Sachverstdndigen festzu-
stellen. Der Service wird meistens fiir den
Kunden kostenfrei angeboten. Die Listen
befinden sich dann aber auch beiden
Versicherern mit allen Risiken, die damit
verbunden sein kénnen.

Daneben bieten auch Auktionshéuser
Schatzungen an. Das jedoch - mit Aus-
nahmen - gegen eine Vergiitung. Auch
hier bleiben die Kunst- und Wertge-
genstdnde einer dritten Stelle bekannt.
Schlieflich gibt es freie Kunstsachver-
standige, die ihre Dienste gegen ein
Honorar anbieten. Mit solchen kann man
vertraglich vereinbaren, dass sie alle
Unterlagen allein und vollstindig dem
Auftraggeber aushdndigen.

Aktive Sammler haben in der Regel keinen
Bedarf an externer Hilfe. Sie kennen sich
inihren Sammlungsgebieten oft so gut
aus, dass sie selbst am besten wissen, was
die Einzelstiicke und damit die Gesamt-
heit an Wert besitzen. Die meisten Kunst-
besitzer haben diese tiefe Marktkenntnis
jedoch nicht. Sie missen sich entschei-
den, ob sie den kostenlosen Service einer
Versicherung oder eine Schatzung gegen
Honorar bevorzugen wollen.

Man kann grundsatzlich festhalten, dass
der Kunde fiir den Nachweisim Schaden-
fall verantwortlich ist. Dann hat er dem
Versicherer einen Beweis zu erbringen,
dass dasbetroffene Objekt nicht nurin
seinem Eigentum stand, sondern auch
welchen Wert es besaf3. Bei beschddigten
Gegenstdnden ist dasin der Regel einfa-
cher zu fiithren als bei vollstdndig verlo-
renen Sachen. In jedem Fall empfiehlt
essich, Rechnungen, Expertisen oder
dhnliches bei wertvollen Gegenstinden
aufzubewahren. Falls dazu keine Infos
vorliegen, ist es hilfreich, gute Fotos mit
Mafangaben und am besten auch einer
Farbskala anzufertigen.

MARTENS/
PRAHL/SICHER SEIN

Wiederbeschaffungswert
versus feste Taxe

Die Hausratversicherer, aber auch die
meisten Kunstversicherer, decken denje-
nigen Wert ab, den ein Objekt ,gleicher Art
und Glte“ am Tag des Schadens kosten
wiirde, wenn man es wiederbeschaffen
wirde. Das hat den Vorteil, dass ein
Objekt, das nach Vertragsabschluss an Wert
zugelegt hat, mit einem hoheren Wert
entschadigt werden wiirde. Der Nachteil
liegt naturgemafl darin, dass man nur
einen geringeren Preis bekdme, wenn es
im Wert gefallen ist. Zudem zieht es unter
Umstanden Diskussionen nach sich,

was denn nunder ,richtige” Wert fiir die
Entschadigungist.

Die ,feste Taxe"“birgt diese Chancen und
Risiken nicht. Es seidenn, dass der Wert
am Schadentag ,erheblich” abweicht. Was
dasjedoch beutet, istauch in der Recht-
sprechungnicht eindeutig geklart. Aber
der Kunde hat zum einen den Vorteil, in
etwa kalkulieren zu kénnen, welchen
Betrag erim Schadenfall erhélt. Zum
anderen liegt darin die Chance, die Versi-
cherungssumme zu begrenzen. Nehmen
wir an, dass ein Kunde ein sehr wertvolles
Gemaélde geerbt hat, das er nie wieder-
beschaffen wiirde. Er kann sich dann
entscheiden, dieses statt mit 500.000
Euronurmit 100.000 Euro zu versichern,
daihm diese Entschadigung ausreichend
erscheint.

Allgefahrendeckungen fiir Gebaude

All-Risk-Deckungen fiir Gebdude sind
spater auf den Markt gekommen und
heute ebenfalls bei Kunstversicherern
erhaltlich. Grundsétzlich gilt das gleiche
wie fiir Inhaltsversicherungen bei der
Abgrenzung von benannten zu unbe-
nannten Gefahren. Dasist auch durchaus
sinnvoll, denn z.B. Wasserschidden durch
Platzregen sind Giber benannte Gefahren
nicht mitversichert. Auch kénnen Sturm-
schdden jaschon bei Windstédrken unter
achtentstehen.

Es gibt aber auch ein paar Besonderhei-
ten zubeachten. Klassische Deckungen
mogen fiir ,normale” Ein- oder Zweifami-
lienhauser durchaus ausreichend sein.

Aber denken wir auch an Gebdude mit
kunsthistorischer Bausubstanz, wie z. B.
Fresken, Stuckaturen oder Wandvertéa-
felungen. Diese kommen durchaus nicht
nurinden vielen Schldéssernim Land vor,
sondern sehr oft auch in Gebduden des
Historismus oder des Jugendstils. Auch
Gebdude in der Bauhaustradition oder
den 50er Jahren weisen hdufig besondere
Ausstattungsmerkmale auf.

Zum einen bedarf es einer speziellen
Expertise bei der Bewertung solcher Ge-
biudebestandteile, welche in klassischen
Deckungen oft nicht ausreichend bertick-
sichtigt sind. Zum anderen stellt sich bei
Gebduden mit kunsthistorischer Substanz
héufig die Frage, ob diese nach einem
Totalschaden tiberhaupt in der urspriing-
lichen Form wiederhergestellt, also rekon-
struiert werden sollen oder gar kénnen.
Daher sind solche historische Bestandteile
sehrindividuell zu betrachten. Ein Beispiel,
wie stark unterschiedlich eine Bewertung
erfolgen kann: Ein luxuridses Anwesen
wurde wegen der Optik mit besonders
altem Holz ausgestattet (Balken, Wande,
Decken, Boden). Die Gebaudeversiche-
rung kennt aus den Bedingungen erst
einmal einen Neuwert, demnach besteht
der Versicherungsschutz fiir gleichartiges
Holz zum Neupreis. Der teurere Preis fiir
altes Holz kann bereits ibersehen worden
sein. Schwieriger wird die Gestaltung bei
kunsthistorisch einmaligen Bestandtei-
len - beispielsweise gotische Fresken.

Im Teilschaden sind sie sehr aufwéndig
zurestaurieren, was zu einem hohen
Aufwand (= Versicherungssumme)
flihren wird. Im Totalschaden wird jedoch
niemand neue ,alte” Fresken einbringen.
Esbleibt die Frage offen, was dann mit der
vom Kunden vereinbarten und bezahlten
Versicherungssumme passiert.

Man kann also deutlich sehen, dass die Ver-
sicherung von Kunst und denkmalgeschiitz-
ten Gebduden moglichist, dassesaber

einer besonderen Expertise daflir bedarf.
Sprechen Sie hierzu gerne Ihren betreuen-
den MARTENS & PRAHL Makleran.

Dr. Georg Freiherr von Gumppenberg, Reiner Miiller -
1STASSET ASSEKURANZMAKLER GMBH

Kunsthistorische
Bauelemente:
Bewertung und
Wiederherstellung sind
kritische Punkte.

Eineoriginalgetreue Restaurierung ist aufwendig
und muss entsprechend gedeckt sein.
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PRAHL/ in Folge die Nr. 1
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14 Versicherungsmakler
Partner: ServiceValue GmbH
Ausgabe 09/2019

Die wichtigste Bewertung ist fiir uns das Urteil unserer Kunden. Und das ist auch in diesem Jahr wieder
hochst erfreulich: Zum dritten Mal in Folge wurde MARTENS & PRAHL von den Entscheidern im Mittelstand
bei der Mittelstandsstudie der WirtschaftsWoche zur Nr. 1 im Segment Versicherungsmakler gewahlt.

Eine Auszeichnung, die uns sehr stolz macht und die wir als schéne Bestatigung unserer Arbeit verstehen.

Aber nicht als Erfolg, auf dem wir uns ausruhen werden. Im Gegenteil, wir sehen sie als Ansporn, noch besser

zu werden und in den entscheidenden Kriterien der Umfrage wie Kundenzufriedenheit, Beratungs- und
Betreuungsleistung, Kompetenz der Mitarbeiter oder Preis-Leistungs-Verhaltnis unseren Vorsprung weiter
auszubauen. Und unsere klare Fokussierung auf mittelstandische Unternehmen, ihre Strukturen und
Anforderungen, auch in Zukunft mit passgenauen Losungen und nachhaltiger Beratung unter Beweis zu stellen.

Vielen Dank fiir diese Auszeichnung. Wir versprechen, besser zu bleiben.

Mehrzum Thema Nr. 1 erfahren Sie hier: www.martens-prahl.de/nr1 I IAR I E Ng
Moislinger Allee 9 c- 23558 Liibeck PRAHW'( |_| EF\) SE | N
T 0451 88180-F0451 8818280



